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POR QUE UMA FRANQUIA

DE CUIDADORES DE IDOSO0S?

Investir em franquias de cuidadores de idosos em domicilio pode ser uma boa opc¢ao de
negacio, ja que, com o envelhecimento da populacdao, a demanda por esses servicos cresce
mundialmente.

Segundo relatério da Zion Research, o mercado global de cuidados médicos no lar deve ultrapassar 391 bilhdes de
délares em 2021, crescendo mais de 9,4% em relacdao ao tamanho atual.

No Brasil, este ainda é um segmento em fase inicial de consolidacao, o que traz ainda mais oportunidades, ja que
atualmente existam poucas empresas especializadas no ramo. Este promissor mercado deve abrir espaco tanto para
profissionais da area de saude quanto para empreendedores interessados em administrar operagcdes no setor.

Neste guia, vocé encontra conselhos de especialistas, vantagens e precaugdes para investir em uma franquia de
cuidadores de idosos e dicas para ter sucesso no negdcio. Boa leitura!
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DADOS DE MERCADO

FRANQUIAS

Atualmente existem 29,6 milhdes de
pessoas no pais com mais de 60 anos,

o que representa 14,3% da populacgao.

[IBGE]

Estatisticas revelam que nos ultimos
quatro anos o numero de idosos
aumentou 18,8%. [IBGE]

=,

Em 2050 a previsdo é de que o Brasil
tenha 30% da populagao na terceira
idade. [IBGE]

As franquias de servigos cresceram mais
qgue a média nacional, representando
8,7% em 2018, enquanto que a média
geral foi de 7,1%. [ABF]



VANTAGENS

» O mercado de cuidadores de idosos tende a crescer cada
vez mais, com aumento na demanda por este tipo de
servigo.

O segmento é uma boa opc¢ao de investimento para os
profissionais da saude que desejam empreender.

O modelo de negdcio é relativamente simples e enxuto, o
que deixa a operag¢ao mais facil. Além disso, o setor de
saude é um dos que mais cresce dentre os ramos do
franchising.

Embora a formacao em saude seja um diferencial, nao é
uma exigéncia em todas as franquias, o que abre espaco
para diversos perfis de profissionais.



DESAFIOS

@ Ainda ha a falta de mao de obra qualificada no mercado para
esse tipo de servico. Por esse motivo, o franqueado deve estar
em constante treinamento e fazer uma rigorosa sele¢ao nas
entrevistas.

@ Para garantir uma clientela fiel, é preciso prestar um servigo de
exceléncia, no qual a satisfacdo do cliente esta sempre em
primeiro lugar.

@ Para trabalhar nesse segmento o franqueado deve ter aptidao
para lidar bem com pessoas, estando aberto a trabalhar
habilidades de desenvolvimento de pessoas, gerenciamento de
conflitos e poder de negociacao.




CUIDADOS

Verifique se existe
alguma regulamentacao
gue trate do profissional
gue cuide dos idosos na

regiao onde vai atuar.

Cuidado na contratacao
da equipe. Faca as
verificacoes devidas,
incluindo até
antecedentes criminais,
afinal, o cuidador pode
ficar alocado na
residéncia do cliente.

T

ANy

Tenha uma relacao

bem definida, tanto

com o cliente como

com o prestador de

servicos, deixando

claro o que é dever
das partes.

Tenha em mente,
sempre, e deixe claro
aos funcionarios e
clientes que o cuidador
nao é um médico e
jamais ira substitui-lo.




INVESTIMENTO

9 Franquias de cuidadores de idosos tém investimento inicial entre RS 20 mil e RS 70 mil.

9 E possivel encontrar marcas do segmento com taxa de franquia a partir de RS 20 mil.

9 Em média, o prazo de retorno de investimento das franquias do segmento fica entre 6 e 14 meses.

9 O faturamento médio mensal das franquias de cuidados de idosos varia entre RS 20 mil e RS 80 mil.
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OPINIAO DE ¢ e
Es PECIALISTA As franquias de cuidadores

de idosos oferecem uma
mudanca radical em sua
qualidade de vida, pois vocé

“A populagdo estd envelhecendo cada vez mais tarde e o passa a trabalhar 70% em
mercado dos cuidadores de idosos tende a aumentar a cada home based, faz os seus
dia. E {mpO(tante 0 envo{wmento do franqueado com o hordrios, determina sua
negacio, afinal, a franquia, como qualquer outra atividade
comercial, envolve risco e a dedicagdo sera fundamental para
o sucesso da operacdo.”

jornada e metas de trabalho.

Marina Richter, autora do livro “A Relagdo de Franquia no Mundo Empresarial
e as Tendéncias da Jurisprudéncia Brasileira”

Daniel Costa, diretor de expansédo
da Cuidare Brasil e socio-diretor do

grupo Business Franquias.
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Publieditorial

FRANQUIA CUIDARE

(1) Cuidare

CUIDADORES DE PESSOAS

ATENCAO NO CUIDADO A IDOSOS

Com foco na terceira idade, a Cuidare é uma franquia de cuidadores de pessoas
em domicilio. Ha trés anos no mercado, a marca trabalha apenas com
profissionais treinados na area de saude. Presente em diversos estados, realiza
atendimento exclusivo e personalizado, preocupando-se em garantir o bem-
estar fisico e mental de seus clientes. Com investimento abaixo da média do
segmento e modelo de operacao enxuto, exige apenas 1 mil mensais de capital
de giro e custo zero de instalagdao. Oferece trés opcdes de unidades, com base no
tamanho da cidade de instalacdao. O know how obtido com a unidade prépria é
repassado via treinamento aos franqueados.

VANTAGENS

» Amplo suporte e know » Mercado em » Baixo capital
how dos fundadores expansao inicial

RAIO-X

Investimento total: a partir de RS 21 mil
Taxa de franquia: de RS 20 mil a 30 mil

Faturamento médio mensal: RS 54 mil
(primeiro ano)

Prazo de retorno: de 6 a 12 meses
Taxa de lucro: 23%

Fundacao: 2014

QUERO MAIS
INFORMACOES

SOBRE ESTA

CONTATO FRANQUIA!

www.cuidarebr.com.br
expansao@cuidarebr.com.br
(11) 4095-5331 | (11) 94971- 9773



http://www.cuidarebr.com.br/
https://guiafranquiasdesucesso.com/franquia-cuidare-quanto-custa/
https://guiafranquiasdesucesso.com/franquia-cuidare-quanto-custa/

Publieditorial

FRANQUIA ACUIDAR

SERVICOS PERSONALIZADOS DE CUIDADORES DE
PESSOAS

Oferecer servicos personalizados de cuidadores de pessoas, por equipe capacitada e
atendimentos padronizados: este é o principal objetivo da Acuidar, rede de franquias
inaugurada em 2016. A Acuidar busca trabalhar com os melhores servicos de
cuidadores na casa do proprio cliente, atendendo idosos, criancas, adultos que
convivem com alguma limitacdo, pds-operatorio, gestantes e recém-nascidos. Os
interessados em investir na Acuidar encontram modelo Unico de franquia, com
modelo home based. Os franqueados recebem treinamento presencial completo, com
capacitacdao de estratégias de captacao e selecao de colaboradores, estratégias de
marketing, técnicas de vendas, entre outros. A rede também garante treinamento nas
areas juridica, contabil, de recursos humanos, marketing, entre outros.

VANTAGENS

» Modelo home based
de baixo custo

»  Suporte técnico » Franquia sem estoque
eficiente e imediato de produtos

RAIO-X

Investimento total: RS 23 mil a RS 25
mil

Taxa de franquia: RS 20 mil

Faturamento médio mensal: RS 160 mil

Prazo de retorno: 6 a 15 meses

Taxa de lucro: 15%

QUERO MAIS
INFORMACOES

Fundacao: 2016

SOBRE ESTA

CONTATO FRANQUIA!

www.acuidarfranquias.com.br
contato@acuidarfranquias.com.br
(83) 996141811



http://www.acuidarfranquias.com.br/
https://guiafranquiasdesucesso.com/franquia-acuidar-quanto-custa

Publieditorial Grupo
ACOLHER

GRUPO ACOLHER E CUIDAR R Cathn i

REDE DE INTERNACAO DOMICILIAR

RAIO-X
O Grupo Acolher e Cuidar € uma franquia especializada no atendimento e internagdo Investimento total: RS 18 mil a RS 40
domiciliar de pessoas, que ja esta no mercado brasileiro ha mais de 4 anos, oferecendo mil
solucdes humanizadas, com énfase na reabilitacao e qualidade de vida em ambito
domiciliar, hospitalar e em viagens. Taxa de franquia: RS 39 mil a RS 89 mil

) N o , Faturamento médio mensal: RS 100 a
Para os franqueados, a Acolher desenvolveu trés op¢des de negdcios que variam de 600 mil

acordo com a quantidade de habitantes da regiao, eles podem escolher entre a
opera¢ao nas modalidades Fit, Premium e home care - estimando uma grande
demanda e um alto faturamento.

Prazo de retorno: 12 meses

Taxa de lucro: de 15% de 20%

' iali i ionai . QUERO MAIS
A,fra.nqueador.a garante treinamento espeaallz.ado, manuais operacionais, suporte Fundacdo: 2017 e A
técnico e um sistema completamente personalizado para a unidade. el o
FRANQUIA!
VANTAGENS CONTATO
» Investimento inicial baixo > Tecnologia que aproxima > Alto faturamento www.grupoacolherecuidar.com.br
familia, paciente e mensal marketing.grupoacolherecuidar@gmail.com

profissionais (61) 3033-1727


http://www.grupoacolherecuidar.com.br/
https://guiafranquiasdesucesso.com/franquias/grupo-acolher-e-cuidar/
https://guiafranquiasdesucesso.com/franquias/grupo-acolher-e-cuidar/
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AVISO: Este contetudo contém materiais publieditoriais. Todas as informacfes sobre as franquias presentes nas paginas
identificadas como tais (como investimento, taxas, faturamento e prazo de retorno, entre outras) sdo de Unica
responsabilidade das respectivas marcas. O Guia Franquias de Sucesso nao recomenda nem endossa nenhuma franquia.
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