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POR DENTRO DAS

FRANQUIAS DE ESTETICA

O mercado de beleza e estética brasileiro estd entre os cinco maiores do mundo.
O crescimento do setor continua constante, mesmo em cenarios econOmicos
desafiadores: muitos consumidores deixaram de considerar os gastos com produtos
e servicos estéticos como algo supérfluo para encara-los como necessidade.

As franquias de beleza e estética souberam aproveitar esta tendéncia. O segmento
esta em expansao no franchising, com o surgimento de novas redes e novidades frequentes
em produtos e servicos especializados para acompanhar a demanda do publico.

Quem quer entrar nesse ramo, pode apostar em diferentes focos de atuacao: depilacao, sobrancelha,
saldes de beleza, esmalterias, barbearias e clinicas de tratamentos estéticos podem ser um 6timo negadcio.

Neste guia, vocé encontra dados de mercado, vantagens e desafios
deste setor para ficar atento na hora de investir. Boa leitura!



DADOS DE MERCADO

¢

O mercado de beleza e estética
deve crescer 14,3% no periodo
até 2020. [Euromonitor]

As franquias do segmento
faturaram RS 34,2 bilhées em
2019. [ABF]

O setor de beleza cresceu
mais de 10% ao ano nos
ultimos 20 anos. [Abihpec]

O Brasil tem mais de
600 mil saloes de beleza e

clinicas de estética. [Sebrae]



VANTAGENS

() A demanda por servigos de beleza e
estética é frequente. Sem ondas sazonais,
guem investe no negdcio consegue ter um
bom desempenho ao longo de todo oano.

@ Asredes atuam em segmentos variados, ofertando
produtos e servicos mais especificos ou trabalhando
com modelos mais gerais. Isso permite encontrar
marcas para publicos diversificados.

 As empresas oferecem variedade de servigos,
além de ofertarem, também, a venda de produtos
ou bebidas e alimentos no local. Com isso,
é possivel aumentar o tiquete médio
e potencializar o faturamento da unidade.



@ Com um alto nimero de players no mercado,

DESAFIOS

esse é um setor bastante concorrido. E preciso
ser capaz de oferecer diferenciais e inovacoes
frequentes para ter sucesso no negacio.

O atendimento é um ponto crucial desse setor.
Os servicos estao diretamente relacionados com
o bem-estar, portanto, é fundamental ofertar
atendimento de qualidade e contar com
profissionais capacitados para fidelizar clientes.

A escolha do ponto comercial pode

fazer toda a diferenca no desempenho do
negocio. Unidades proximas da casa ou do
trabalho sdo preferéncia do consumidor.




CUIDADOS

Certifique-se
de que a marca
escolhida investe em
pesquisa e inovagao
para lancar
novidades para
os clientes.

Estude com
atencao a regiao
pretendida para

conhecer a concorréncia

e apurar a viabilidade do

negdcio de acordo com
o publico local.

Verifique
se a frangueadora
oferece treinamentos
de atualizacao
periodicos para
franqueados
e equipe.

Avalie quem
sao os fornecedores
de produtos para
garantir qualidade
e a possibilidade de

comprar a pregos
reduzidos.




INVESTIMENTO

9 As franquias especializadas em servicos para sobrancelhas tém investimentos entre RS 65 mil
e RS 395 mil, conforme a marca. O faturamento estimado de uma unidade parte de RS 25 mil.

9 Com necessidade de investimento em equipamentos, as franquias de depilacao
custam, no geral, a partir de RS 100 mil e podem chegar a até mais de RS 600 mil.

9 O investimento em uma franquia de saldo de beleza varia bastante conforme a marca.
E possivel encontrar redes com investimento de RS 35 mil até mais de RS 1 milh3o.

9 Voltadas para o publico masculino, as franquias de barbearia
exigem investimentos na faixa de RS 100 mil a RS 600 mil.



OPINIAO DE ¢ ¢
ESPECIALISTA O segmento jd deixou de

ser um supérfluo para se
tornar uma necessidade.
Atualmente, as brasileiras

consideram, por exemplo,

Estética e belezg eum dos setores da economia manicure e depilacéo itens

que menos sentiu a crise. Este mercado é indicado
como um dos segmentos que mais crescem

no pais e é considerado um dos mais promissores.”

Alexandre Prado, coach e especialista em financas D D

basico de higiene pessoal.

Paula Menezes,
consultora da +Franchising
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FRANQUIAS DE SERVICOS
OPORTUNIDADES EM DESTAQUE



Publieditorial

FRANQUIA WINK

CUIDADOS PARA CiLIOS E SOBRANCELHAS

Fundada em 2007 em Portugal, a Wink chegou ao Brasil em 2015 com a
proposta de oferecer cuidados especializados em saude de cilios e sobrancelhas.
A marca é considerada uma das especialistas no método de depilagao com linha,
além de oferecer servicos como henna, coloragao, desondulagao, microblanding,
dermopigmentacdo, extensao fio a fio, permanente e coloracao. A Wink trabalha
com dois modelos de franquia: loja e quiosque. Ambos modelos de franquia
necessitam de equipe de seis funcionarios para pleno funcionamento da
unidade. Os franqueados entram em contato com um centro de formacao, e
recebem treinamento e transferéncia completa de know how. O foco de
expansao esta na regiao Sudeste e no Distrito Federal.

VANTAGENS
% Alta taxa de fideliza¢3o » Custo operacional baixo » Marca pioAnei.ra
de clientes (96%) e alta lucratividade e de referéncia

RAIO-X

Investimento total: RS 155 mil a RS 310
mil

Taxa de franquia: RS 50 mil a RS 70 mil

Faturamento médio mensal: RS 60 mil a
RS 100 mil

Prazo de retorno: 18 a 36 meses
Taxa de lucro: 20% a 30%
Fundag¢ao: 2007

QUERO MAIS
INFORMACOES

SOBRE ESTA

CONTATO FRANQUIA!

http://www.winkbrasil.com.br/
jose.parranca@winkbrasil.com.br
(21) 98176-8445



http://www.winkbrasil.com.br/
mailto:jose.parranca@winkbrasil.com.br
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BARBEARIA VIP

BARBEARIA

eVIP

ESTETICA MASCULINA E COSMETICOS

A Barbearia VIP é uma rede do mercado de estética masculina e cosméticos que atua
no pais desde 1998, quando apresentou ao mercado de beleza o conceito de
“barbearia premium”. Hoje, é tida como a maior rede de estética masculina da América
Latina.

Nas unidades da barbearia, é possivel encontrar open bar, televisores individuais,
revistas masculinas, futebol na TV e jogos de videogame, além da linha de cosméticos,

oculos e roupas da companhia.

Para os franqueados, a Barbearia VIP disponibiliza um modelo de negdécio no formato
tradicional, com alta rentabilidade e apoio completo na gestao.

VANTAGENS

» Altarentabilidade » Facilidade na gestao » Suporte de marketing

RAIO-X

Investimento total: RS 250 mil a RS 350 mil

Taxa de franquia: RS 60 mil
Faturamento médio mensal: RS 100 mil

Prazo de retorno: de 24 a 36 meses
Taxa de lucro: 20%

Fundag¢ao: 2008

QUERO MAIS
INFORMACOES

SOBRE ESTA

CONTATO FRANQUIA!

www.barbeariavip.com.br

contato@barbeariavip.com.br


http://www.barbeariavip.com.br/
https://guiafranquiasdesucesso.com/franquias/barbearia-vip/
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AVISO: Este conteudo contém materiais publieditoriais. Todas as informacdes sobre as franquias presentes nas paginas
identificadas como tais (como investimento, taxas, faturamento e prazo de retorno, entre outras) sdao de Unica
responsabilidade das respectivas marcas. O Guia Franquias de Sucesso nao recomenda nem endossa nenhuma franquia.
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