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POR QUE UMA FRANQUIA

DE BOLOS?

As franquias de bolo se tornaram tendéncia no mercado brasileiro. Extrapolando o mercado de
bolos classicos, geralmente consumidos em ocasides especiais, as marcas que apostam nos bolos
com “cara de vé” fazem sucesso pela simplicidade e apelo de consumo no dia a dia, em qualquer ocasiao.

Além disso, o ramo de alimentacao segue crescendo no Brasil e o interesse pelo consumo rapido de alimentos prontos
continua grande no publico.

Quem deseja aproveitar o sucesso do segmento vai encontrar um bom leque de opc¢des para investir: nos ultimos
anos, varias marcas surgiram e se expandiram por todo o pais. O desafio do investidor € encontrar a franqueadora
certa para ter bons resultados ndo s6 no momento em que a tendéncia é mais forte, mas também no longo prazo.

Neste guia vocé encontra dicas de especialistas, vantagens e precaucdes para investir em uma franquia de bolo e ter
sucesso no negocio. Boa leitura!



DADOS DE MERCADO c

18% dos brasileiros consomem
doces em pelo menos cinco dias da

semana.
[Ministério da Saude]

O Brasil € o 62 maior consumidor de

bolos industrializados no mundo.
[Euromonitor]

-

As vendas de bolos industrializados
somaram mais de USS 1 milhdao no

Brasil em 2017.
[ABIMAPI]

O faturamento das franquias de

alimentacao cresceu 7% em 2018.
[ABF]
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VANTAGENS

O setor de alimentacao ja é consolidado no franchising
nacional e o segmento de doces e bolos esta em evidéncia,
conquistando cada vez mais espaco.

® O bolo é um alimento muito apreciado na cultura brasileira.
O consumo é frequente tanto em ocasides especiais quanto
em refeicoes do dia a dia.

& Entrando no segmento com uma franquia, o investidor
consegue apoio de uma rede com experiéncia de mercado e
mix de produtos e sabores estruturado.

& 0 modelo de negdcio das franquias de bolo &, geralmente,
simples e funcional, o que deixa a operacao mais facil e fluida.




@ Se consolidar no mercado pode ser um desafio para produtos
gue sao tendéncia. Busque empresas que ja se planejaram para
ISSO.

@’ Franquias do ramo de alimentacao frequentemente exigem que
o franqueado trabalhe em finais de semana e feriado; portanto,
avalie sua disponibilidade.

@’ Selecione seus funcionarios com aten¢ao. Um dos trunfos do
segmento de bolos é oferecer um 6timo atendimento para que o
cliente se sinta acolhido e confortavel.

@ A escolha do ponto comercial faz toda a diferenca. Procure por
um local estratégico para atender consumidores do mercado
residencial e empresarial.




CUIDADOS

Verifique o tempo
de experiéncia de
mercado e know how
da franqueadora.

Estude o mercado e
entenda a demanda da
sua regidao para avaliar
se esse tipo de produto

tem boa aceitacao.

Analise o mix de
produtos e confira
a frequéncia de
lancamento de novos
sabores e produtos
da marca.

Certifique-se de que a
franqueadora tem um
plano sdélido de
expansao para continuar
crescendo mesmo
depois da “febre”
da tendéncia.




INVESTIMENTO

6 Franquias especializadas em bolos caseiros, com produtos mais tradicionais,
tém investimento inicial entre RS 80 mil e RS 250 mil.

9 E possivel encontrar marcas do segmento com taxa de franquia a partir de RS 30 mil.

6 Em média, o prazo de retorno de investimento das franquias do segmento fica entre 12 e 36 meses.

9 O faturamento médio mensal das franquias de bolos ficam na faixa de RS 25 mil a RS 70 mil.



OPINIAO DE
ESPECIALISTA

“Nem todo o mercado brasileiro comporta operagoes de
bolos: em cidades menores, as pessoas costumam fazer
tudo em casa ou comprar em uma padaria ou doceria
consolidada. E preciso verificar se hd mercado e, se
houver, se a operagéo de bolos tem diferenciais em
relacdo aos concorrentes diretos e indiretos.”

Bianca Zeitoun Oglouyan, consultora da TEAR Franchising

6

As pessoas passam mais
tempo dentro do escritorio
ou em seus trabalhos e,
consequentemente, fora de
casa, portanto é comum que
procurem situagbes que
remetam ao lar, o chamado
'querer caseiro’. O bolo
caseiro entra para suprir
essa caréncia.

)

Lucas Atandzio Vetorasso,
diretor da Teaser Franchising
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AVISO: Este conteudo contém materiais publieditoriais. Todas as informacdes sobre as franquias presentes nas paginas
identificadas como tais (como investimento, taxas, faturamento e prazo de retorno, entre outras) sao de Unica
responsabilidade das respectivas marcas. O Guia Franquias de Sucesso nao recomenda nem endossa nenhuma franquia.
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